


OBJETIVO
DEESTA
FORMACION

Que aprendas a vender con claridad, alma y
magnetismo sin sentirte falsa, forzada o incoherente.

Que desbloguees aguello que no permite que tu
mensaje llegue y tu proyecto avance.

Que conectes con la energia de la venta magnetica




......

" 'Revolucionaria. La mayor enemiga de tus

excusas. Formadora, guia y referente en el
mundo del déspertar de la conciencia.

Mas de 7 anos de experiencia, miles de
alumnos impactados.

- CEO de la comunidad Damas Alfa y Diosas

Fitness.

Experta en mentalidad, autoconocimiento
y emprendimiento consciente.
Reventadora de la Matrix de control




1.DESPIERTA EL GEN EMPRENDEDOR
2.VENTAS: QUE SON Y POR QUE SE TE DAN TAN MAL
3.VENTAS FEMENINAS VS. VENTAS MASCULINAS
4.CONECTA CON EL ESPIRITU DE TU PROYECTO .
5.CONOCE EL CAMPO ENERGETICO BLOQUEADO EN TU PROYECTO
6.EL DENOMINADOR COMUN EN TODAS LAS VENTAS: DINERO '
7.CLARIDAD, ESTRATEGIA Y ESTRUCTURA

8.PLAN DE ACCION






Aceptacion de la perdida
Capacidad de reinventarse
Innovacion y constancia
Entrega absoluta a la mision
Resiliencia y actitud estoica
Trascender el ego
Mentalidad de crecimiento
Saber sentirte seguro en la incertidumbre
Aceptacion de las estaciones
Constante aprendizaje y formacion
Dejarse guiar y ayudar por mentores y mentoras




o=

VENDER SIN VENDER NO ES DEJAR DE OFRECER

ES DEJAR DE FORZAR(TE)
Es convertirte en alguien tan claro, tan alineado, tan

magnético, tan entregado y apasionado...
que la venta ocurre como un acto natural
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te dan tan mal?

VENTAS

L]




Desmontemos tus bloqueos: Miedo a
cobrar. Verguenza al ofrecer. Sensacion de
no valer. Sindrome del impostor.

No es que no sepas vender, es que te
ensenaron a hacerlo desde la desconexion
v sin haber trabajado tus heridas.




OCIONALES EN LAS VENTAS

1. ABANDONO 2. RECHAZO

3.HUMILLACION

4. TRAICION

5. INJUSTICIA




fé‘ﬁersonaje: La DepenOIiente

- En la venta se manifiesta asi:
~* Baja los precios para que no la dejen.
. Da mas de lo que el cliente pidid, por miedo a no
“ser suficiente.

f'?"?"’""".:Regala sus servicios, hace descuentos sin sentido.
'{{Tlene miedo a poner llmltes si el cliente duda o se
qu@a ;‘H « |

redea ferzar el vmculo emouonal para retener
alcllente ol




_ ‘._?.':Personaje‘ ELl Inexistente

. No ofrece, no invita, no comunica su oferta con claridad.
. Se esconde antes de hacer el pitch, teme ser juzgada.
e Le cuesta decur el precio o se justifica demasiado al

‘ d ecirlo.

iif?gDesaparece en los lanzamlentos O N0 muestra su rostro.

_ r'ff"é;sende a decir: “si qweres...; “cuando puedas...”, “yo
‘F~fsgftgf.f;j,_;e,lcurento no es para ti si no resuena...”




 “COBRAR ME DA CULPA”
__,:.?;:Personaje: La Mértir

En la venta se manifiesta asi:

- Cobra muy por debajo de su valor “porque no quiere
~ que el otro se sienta mal”.

OCree que ayudar es sinonimo de sacrificio.

'_}"Se siente mcomoda hablando de dinero, lo evita.
f'i.;-Se autosabotea para no tener que cobrar “demasiado”.
"':?f.'..;z""f'aiien.e dlflcultad para reC|b|r sm “dar algo a cambio”.
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\*::Q.Z'Personaje La Controladora

" Eh ‘la venta se manifiesta asi:
> Qulere que todo salga perfecto y se frustra si no hay

resultados Inmediatos.
- NO confia en el proceso ni en el cliente: sobreexplica,
5’5"*~',,pre5|ona manipula sin darse cuenta.
» Si el cliente duda, lo toma como traicidn y lo bloquea
ieémocuonalmente I
**"ffif:;‘ﬁ,lvene mledo a que le rOben su méetodo, contenido o

estratégla R
e Vive la venta como una batalla mas que como una danza.
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Personaje: La Exigente

‘e Nunca se siente lista para lanzar, porque “aun falta
. ajustar detalles”.
- Se estresa por la estética, los textos, los tiempos, todo
- debe ser exacto.
‘,.";_Slente que si no hay resultados altos, ha fracasado.
e Compara sus ventas con las de otros y se castiga
internamente.
¢ Se desconecta del dlsfrute y de su intuicion, vive en el
deber. L




2% e g
o
. L ] L]
) ®
L a
» ° o




ENTAS MASCULINAS



Entiende por qué el método clasico te
agota y descubre el camino que honra tu
energia, tu ritmo y tu autenticidad.

......
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“VOY A POR EL OBJETIVO CON DIRECCIQN
ESTRUCTURA Y PRECISION.” ¢

Direccionalidad: Tiene un objetivo claro (cierre, conversidn, accién
especifica).

Estrategia definida: Usa técnicas, embudos, lanzamientos estructurados |

Liderazgo y autoridad: Habla desde la certeza, la experiencia, el
resultado.

Claridad y precisién: Va al grano, no se dispersa, todo tiene un propdsito. .

Toma de decisiones rapida: Invita al cliente a moverse, cerrar, avanzar.
Persuasion ldgica: Usa argumentos racionales, beneficios, estadisticas.
Accion y urgencia: Motiva a decidir ahora, genera movimiento.
Competencia o demostracion: Muestra logros, cifras, autoridad en el
campo.

Control y estructura: Planifica, anticipa objeciones, domina el terreno.
Cierre activo: No espera a que el cliente decida, lo guia con firmeza.




ATRAIGO A TRAVES DE MI AUTENTICIDAD
MI FRECUENCIA Y MI INTUICION '

i e Magnetismo natural: Se basa en resonancia, conexidén emocional Y

autenticidad. | g
Lt * Presencia energética: Mas que lo que dice, lo que siente al vender genera
Peeh: atraccidn. - SR
25 5 B e Cuidado del vinculo: Contiene, escucha, honra el proceso del cliente.
it " Narrativa emocional: Cuenta historias, crea visualizaciones, usa el poder de la 1
» palabra alma. T

e Fluidez e intuicion: Se adapta al momento, siente cuando avanzary cuando

st sostener.

a. e |nvitacion amorosa: No fuerza, no presiona, invita desde el deseo. |
e Valor y conexion: Ofrece desde el propdsito, el corazon y la mision colectlva
e Belleza y estética: Cuida los detalles, la presentacion y la experiencia
sensorial.

iy * Empoderamiento del cliente: No vende desde el miedo o la escasez, sino
'f";f;-.-"- . desde el deseo y la expansion.

e Cierre receptivo: Permite que el cliente llegue a la decision desde su propio si
Interior.

(YIN, LUNA, MAGNETISMO)
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4. CONECTA CON EL
ESPIRITU DE TU PROYECTO

Eres el canal por el que el espiritu de tu proyecto ha elegido
venir a la tierra, conecta con él.



TU PROYECTO HABLA EL LENGUAJE UNIVERSAL, POR ESO ES IMPORTANTE

QUE TENGAS INTEGRADAS Y APLIQUES LAS LEYES UNIVERSALES PARA
COMUNICARTE CON EL, POR LA FUERZA NO CONSEGUIRAS NADA.

1.Ley del Mentalismo: El Todo es mente; el universo es mental.

2.Ley de Correspondencia: Como es arriba, es abajo; como es adentro, es
afuera.

3.Ley de Vibracion: Nada descansa; todo se mueve; todo vibra.

4.Ley de Polaridad: Todo es dual; todo tiene polos; todo su par de opuestos.

- b.Ley del Ritmo: Todo fluye y refluye; todo tiene sus periodos de avance y

- retroceso. |
6 Ley de Causa y Efecto: Toda causa tiene su efecto; todo efecto tiene su causa

7 Ley de Generacidn: La generacidn existe por doquier; todo tiene su prmcuplo

mascullnfe Y femenlno |
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ONTINUAS EMPRENDIENDO

EN CONTRA DE LAS LEYES
UNIVERSALES ¥ A FAVOR DE LAS

7

LEYES HUMANAS, SIEMPRE
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5. CONOCE EL CAMPO
ENERGETICO BLOQUEADO
EN TU PROYECTO



-H ay 7 pu ntos ba se q ue h ablan de la
. capacidad de avanzar y fluir o de

' bloquearse y estancar el crecimiento de tu
emprendimiento.

En vez de ver un simple negocio que
transforma vidas, comienza a ver un ser con

: vnda propia que tiene su propio campo
..g:;;;-_;~':;-;.-~.‘,'.energetlco se expande y se contrae como lo

fhacestu







£ 2 CHAKRA SACRO CREATIVIDAD - DISFRUTE -
GENEMCION DE IDEAS




' 3. CHAKRA PLEXO SOLAR: PODER PERSONAL -
- LIDERAZGO - LIMITES




4 CHAKRA COMZON SERVICIO - CONEXION -
MAGNETISMO o




E 5 CHAKRA GARGANTA COMUNICACION -
MENSA]E VERDAD




6 CHAKRA TERCER OJO: VISION - ESTRATEGIA -
PLANIFICACION




. 7 CHAKRA CQRONA CONEXION DIVINA -
CANALIZACION DESCARGAS CREATIVAS










EL DINERO QUE RECIBES POR EL SERVICIO QUE APORTAS ES L
"~ PRUEBA QUE DIFERENCIA TU NEGOCIO DE UN JUEGO DE NINOS:

ES EL VEHICULO POR EL CUAL TU NEGOCIO SE ESTANCAOSE
EXPANDE Y LA CAPACIDAD DE GENERAR RIQUEZA A TRAVES

~ TU EMPRENDIMIENTO DEPENDE EN UN 90% DE TU RELACIO]?‘

CON EL DINERO, ES DECIR, EN COMO LO VES, COMOLO

- PERCIBES, COMO TE SIENTES CON EL, COMO LO UTILIZAS Y LO

PIENSAS. ,




® NO MERECIMIENTO - CHAKRA CORAZON

® IMPOSIBILIDAD - TERCER OJO

e INCAPACIDAD - PLEXO SOLAR
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FORMA DE PENSAR Y SEN' "'IR
LO DE FUERA SE TRANSFORMA.

¢QUE PASARIA EN TU PROYECTO SI
COMIENZAS A TRANSFORMARTU
RELACION CON EL DINERO? A AMARLO)

.

APRENDER A MULTIPLICARLO Y A
ATESORARLO? |
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8. ESCRITURA TERAPEUTICA
Y. ANCLAJE A PODER
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emprendedores conscientes en formato membresia
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Acceso inmediato a contenido formativo .

Sesion grupal EN VIVO cada semana con Saray, Diana,
Fran o un experto cada mes

Audio mensual del clima astrologico
Salvapantallas mensual con mantra de poder:
Ritual del mes

Reto del mes

Acceso a la comunidad privada en Esmerise.

Regalo Especial - 1 Mes de acceso GRATIS a Diosas
Fitness

Bonus 1 - Conversaciones secretas.

Bonus 2 - Secretos de como facturar 10.000€ en un
lanzamiento.

Bonus 3 - Automatiza y vende.

Bonus 4 - Workshop en directo El secreto del campo
Electro Magnético

Bonus 5 - Eventos que Facturan

Bonus 6 - Aprende a duplicar tu tiempo o Hackea tu
Tiempo

Bonus 7 - Entrada VIP Online al proximo evento de
Damas Alfa.

MENSUAL

Acceso inmediato a contenido formativo .

Sesion grupal EN VIVO cada semana con Saray, Diana,
Fran o un experto cada mes

Audio mensual del clima astrologico

Salvapantallas mensual con mantra de poder:

Ritual del mes

Reto del mes

Acceso a la comunidad privada en Esmerise.

Regalo Especial - 1 Mes de acceso GRATIS a Diosas
Fitness




~ INGRESAA
LA ELITE CONSCI



https://damasalfa.com/club-la-elite-consciente-or/



https://api.whatsapp.com/send?phone=+34650560709&text=%C2%A1Hola%20equipo!%20Tengo%20una%20consulta%E2%80%A6

